	Olimpiada de Emprendedores

 DOCPROPERTY "Keywords"  \* MERGEFORMAT 

 KEYWORDS   \* MERGEFORMAT : Plan de Empresa

	[image: image1.png]>p

emprenderioss =S Cimara






	Título del proyecto:  _____________________________________________________________
Centro Educativo:  ______________________________________________________________
Tutor/a:  _______________________________________________________________________
Nombre de los participantes en el equipo:
​​​​​​​​​​​​​​​​_______________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________



Contenidos.

3Bloque I.


3I.1
Resumen ejecutivo del plan de empresa


4Bloque II.


4II.1
La idea de negocio.


4II.2
Productos y servicios.


4II.3
Análisis del mercado.


5II.4
El Plan comercial  y de marketing.


7Bloque III.


7III.1
Organización y personal.


7III.2
Recursos necesarios


8Bloque IV.


8IV.1
Plan Económico-Financiero.


9IV.2
Posibles dificultades a afrontar.


9IV.3
Otros aspectos a destacar del proyecto.


Bloque I. 

I.1 Resumen ejecutivo del plan de empresa

· Describe de forma clara y breve el conjunto del proyecto destacando los aspectos positivos del mismo (diferenciación del proyecto, aspectos innovadores, etc.) y la coherencia entre todas sus partes.

I.2 La idea de negocio.
· Origen y motivaciones de la idea.

· Cómo la llevarías a cabo
I.3 Productos y servicios.
· Descripción del producto o servicio que va a ser objeto de la actividad empresarial, necesidades que cubrirá, etc.

· Características innovadoras / diferenciadoras respecto a los productos o servicios de la competencia.
I.4 Análisis del mercado.
- Mercado geográfico 

· Zonas en las que se piensa ofrecer los productos o servicios.

-  Características y tendencias actuales del mercado y posible evolución del mismo
· Clientela. 
· Análisis de clientes, compradores y consumidores: definición y perfil

· Segmentación del mercado

· Competencia
· Descripción detallada de la competencia: dimensión, zona de influencia, abanico de productos que ofrecen, estrategia de precios, posicionamiento en el mercado, etc.
· Proveedores
· Explica quiénes serán tus proveedores, cuántos tendrás, etc.

I.5 El Plan comercial  y de marketing.
· Producto o servicio.
· Características de los productos o servicios que se van a ofrecer.
· Precios.
· Política de precios que llevará a cabo la empresa.
· Promociones.
· Qué acciones se llevarán a cabo para conseguir que el potencial cliente se decida a probar nuestro producto o servicio.
· Distribución

· Cómo hacer que el producto o servicio se sitúe en los puntos de venta, esté al alcance del potencial cliente, etc.

· Publicidad.
· Acciones a llevar a cabo para dar a conocer nuestro producto o servicio (anuncios en radio, prensa, folletos, buzoneo, etc.).
I.6 Organización y personal.
· Recursos humanos, subcontrataciones, externalizaciones, etc.

· Estructura organizativa, funciones y responsabilidades

I.7 Recursos necesarios 

· Infraestructuras y recursos que se necesitan, tecnología a aplicar, etc.

I.8 Plan Económico-Financiero.
· Para completar la siguiente Tabla de pérdidas y ganancias deberás hacer una previsión de los ingresos y de los gastos de los tres primeros años del negocio.
	
	AÑO 1
	AÑO 2
	AÑO 3

	INGRESOS
	
	
	

	Ingresos por ventas
	
	
	

	GASTOS
	
	
	

	Compra de Materias Primas
	
	
	

	Compra de Mercaderías
	
	
	

	Otras compras
	
	
	

	Alquileres
	
	
	

	Reparación y conservación
	
	
	

	Primas de seguro
	
	
	

	Transportes
	
	
	

	Suministros
	
	
	

	Sueldos y Salarios
	
	
	

	Cotizaciones a la Seguridad Social
	
	
	

	Gastos financieros
	
	
	

	Amortizaciones
	
	
	

	Otros Gastos de gestión
	
	
	

	RESULTADO ( INGRESOS – GASTOS)
	
	
	


· Para completar el Balance de la Empresa deberás también hacer una reflexión sobre la inversión inicial que necesitas para poner en marcha el negocio, los fondos propios con los que cuentas y los fondos ajenos con los que vas a financiar tu proyecto.
	Activo fijo
	
	Pasivo fijo 
	

	Gastos de establecimiento
	
	Fondos Propios
	

	Instalaciones
	
	Aportaciones socios
	

	Vehículos 
	
	Resultados
	

	Maquinaria
	
	Deudas exigibles a largo Plazo
	

	Activo circulante ( Permanece en la empresa poco tiempo)
	
	Pasivo circulante
	

	Existencias
	
	Deuda exigible a corto Plazo
	

	Deudores
	
	Acreedores, Proveedores
	

	Cuenta Corriente
	
	
	

	Efectivo
	
	 
	

	TOTAL
	
	TOTAL
	


I.9 Posibles dificultades a afrontar.
· Riesgos que se asumen y problemas que pueden surgir.
I.10 Otros aspectos a destacar del proyecto.

· Puntos no comentados hasta el momento o a resaltar.
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